
ターゲット
お客様は

利用場面
（利用シーン）

お客様の
「メリット」

地元での
「評判」等

販売店先は、道の駅・空港・駅・お土産店・お酒製造元　1.来店するお客様で日本酒(お酒)好きの大人。　2.年齢層：20歳以上～40歳代　3.性別：男

1.自分のコレクションとして　2.お土産用として　3.旅行先等の自分へのお土産　4.旅行先での思い出の品

【販売店のメリット】地域の魅力発信と話題性に貢献できる。無人販売で24時間販売可能。『ついで買い』の促進で客単価の向上。
【来店客のメリット】旅行先地域のお酒の種類などを知ることができる。　1回の購入で全て揃わず揃うまで集める楽しさがある（コレクション欲の刺激に繋がる）

第1弾秋田県由利本荘市版の販売を2023年夏から、秋田駅や道の駅3箇所、秋田空港などで販売し、トータル約5000個の販売実績。地域の酒蔵からは自社の主力銘柄の宣伝と
なっており大変好評となっている。地元新聞に掲載されるなど話題性のある商品になっている。秋田県大仙市版が2025.5月販売開始及び湯沢市版が2025.12月販売予定と作製
依頼・販売実績あり。

【ターゲット・利用場面・お客様メリット】

いいとこ
「強み」

自社で全て製造しているので、ミニ枡に酒銘柄の種類やガチャ本体に付けるポップなど様々な細か
い要望にお答え可能。担当者の手間をかけずに商品開発ができます。

他社との
優位性

企画・製造・刻印・カプセル詰め・ガチャ自販機の手配・納品をワンパッケージで販売できる

コンセプト あなたの街の酒造会社のロゴやブランド銘柄のロゴをミニサイズの酒枡へ刻印します。ミニ枡40個をガチャ（カプセルトイ）にしてワンパッケージとして販売いたします。精巧なレーザー刻
印技術による製造で、繊細な文字や模様、デザインも忠実に表現できます。　商品名【〇〇県〇〇市のお酒を紹介し〼（マス）】

TMC 展示・商談用「商材シート」  「商品・サービス」 TMC

【商品の特性】 1/3

商品名 枡ガチャまるごと制作サービス
『〇〇県〇〇市のお酒を紹介し〼（マス）』

特長
機能

地域の魅力発信に繋がる商品開発を支援します
ガチャガチャ(トイカプセル)をワンストップで制作（枡以外の商品も製造可能です）

 ※当フォーマットの無断転載・加工等の行為は禁じます。



〒

地域貢献活動や地域とのつながりについて

2019.2020年商工会青年部長。地域の小学生を対象とした職業体験事業の委員長
青年会議所での地域のお祭りの主催　法人会青年副部会長として、毎年小学生を対
象に租税教室の講師を務める。ご当地グルメ団体『本荘ハムフライ・ハム民の会』での
地元PR活動。商店会でのイベント運営など

FAX

takahashi-hanko@sky.plala.or.jp

0184-22-0841

0184-22-8182

担当者名 髙橋徳之

E-mail

TEL

所在地

URL

015-0808

秋田県由利本荘市大門40番地

出展商品名

出展回数有限会社　タカハシ印店

4 人 百万円

出展カテゴリー

売上 1,800

髙橋徳之

企画・グループ出展 回2

枡ガチャまるごと制作サービス『〇〇県〇〇市のお酒を紹介し〼（マス）』

https://www.takahashi-hanko.jp/

従業員

代表者、社員からのメッセージ（思いなど）

TMC 展示・商談用「商材シート」

地元で70年以上印章業製造販売をしている、地域に根ざした印章店です。
創業から電子部品用特殊ゴム印の製造を得意とし、印章店ならではの小さな細か
い作業を得意としています。昨今はレーザー加工機の導入により、様々な商品へ名
入れや新商品開発などを行っております。中小企業にはない小規模事業者のフット
ワークの軽さで、様々なお客様のご要望にお答え出来ます。

代表者名

【所在地・連絡先】

「会社概要」
TMC

【企業紹介】 2/3

会社名

 ※当フォーマットの無断転載・加工等の行為は禁じます。
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受注から納品までの流れ
①打ち合わせ（企画相談弊社が）→②蔵元へ提出する枡ガチャ企画書（見本）の提供→③お客様で各酒蔵から銘柄ロゴ使用許可を
頂く→④本体に付ける表紙・ミニブック・ミニ枡の校正制作→⑤一式の納品（ガチャ本体・カプセル梱包済みの枡）
※ロゴデータ入稿は必ずイラストレーター形式（CS4）アウトライン化での入稿となります。

 「アピールポイント」 TMC

衛生管理

生産・製造工程の管理

TMC 展示・商談用「商材シート」

【アピールポイント】及び【生産・製造工程】

　　　　　　　【初期費用】
①ガチャ本体：ガチャコップL
＜500円仕様＞ 46,000円（税抜）
＜1,000円仕様＞ 50,000円（税抜）
ガチャコップL 専用台2台用スタンド
35,000円（税抜）
②ガチャ本体取付用表紙版下作製及び印刷ラミ
ネート使用15,000円（税抜）
③ミニブック版下作製費15,000円（税抜）
④枡・PP袋・注意書きメモ・カプセル・ミニブック一
式：40個1セット14,000円（税込）
1個あたり＠350円(税込)となります。
送料は2セット発注の場合無料1セットは有料（郵送
先により送料は変動します）
※各酒蔵ロゴ使用許可はお客様で対応していただ
くかたちとなります。

＜具体的内容＞
当社で検品を行う

危機管理

【品質管理情報】

商品検査

【公的認証・受賞歴】 【取引条件等】

連絡先

担当者 髙橋徳之

　　　　　　　　　　takahashi-hanko@sky.plala.or.jp

従業員の管理

施設設備の管理

有 無 その他

 ※当フォーマットの無断転載・加工等の行為は禁じます。


